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Pepco Group N.V. - komunikat na temat wstepnych operacyjnych wynikéw rocznych.
Zdecydowany postep pomimo pandemii, ktéra wptyneta na sytuacje w handlu.

Dynamicznie rozwijajgca sie paneuropejska sie¢ dyskontowych sklepdw wielobranzowych, Pepco Group, wtasciciel
marek PEPCO i Dealz w Europie oraz Poundland w Wielkiej Brytanii, publikuje dzisiaj wybrane wyniki za rok obrotowy
konczacy sie 30 wrzesnia 2021 r.! Wstepne wyniki finansowe za caty rok obrotowy zostang opublikowane 14 grudnia.

Podsumowanie wynikéw finansowych
e Przychody Grupy? za caty rok wyniosty 4 122 mIn EUR, +19,4%3 rok do roku (,,r/r”), najmocniej wsparte przez
PEPCO, ktére odnotowato wzrost o0 29,2%.
e Dynamiczny wzrost sprzedazy ogdétem w warunkach poréwnywalnych (,,LFL”)* 0 6,5%:
o PEPCO: wzrost 0 10,2% LFL w IV kwartale i 0 9,8% LFL w catym roku.
o Poundland / Dealz: wzrost 0 1,0% LFL w IV kwartale i +3,1% LFL w catym roku.
e Zadtuzenie netto na koniec okresu®® na poziomie 102 min EUR (226 min EUR mniej r/r), co jest wynikiem
dziatan Zarzadu zmierzajgcych do redukcji zapaséw i optymalizacji kapitatu obrotowego w ciggu roku.
o W ujeciu MSSF16 zadtuzenie netto wyniosto 1 200 min EUR (w ub. roku 1 239 min EUR).
e Przewiduje sie, ze EBITDA® za caty rok bedzie ksztattowa¢ sie w przedziale od 640 min EUR do 655 min EUR.
Przedziat ten znajduje sie w gérnym zakresie oczekiwan analitykéw i oznacza wzrost o ok. 45% (liczac srodek
przedziatu) wobec ubiegtego roku do dotknietego przez pandemie COVID.

Postepy w realizacji strategii wzrostu
e Kontynuowana jest ekspansja nowych sklepéw wszystkich marek Grupy Pepco. Liczba nowo otwieranych
sklepéw jest zgodna z zatozeniami — w ciggu roku otwarto 424 nowe sklepy netto (483 z uwzglednieniem
sklepéw Fultons nabytych na koniec roku):
o PEPCO: otwarcie 364 nowych sklepdw, czyli wzrost o0 17,3% w porédwnaniu z rokiem ubiegtym, w tym
33 sklepdéw na rynkach Europy Zachodniej we Wtoszech i Hiszpanii oraz otwarcie pierwszych trzech
sklepéw w Austrii.
o Poundland / Dealz, otwarcie 60 nowych sklepéw netto (119 z uwzglednieniem Fultons), co stanowi
wzrost 0 6,5% r./r. (12,9% z uwzglednieniem Fultons).
e Przeprowadzono modernizacje 954 placoéwek (827 PEPCO, 127 Poundland), dzieki ktorym sklepy zyskaty
nowoczesny rozkfad i wystréj, co przyczynito sie do wzrostu sprzedazy LFL i poprawy postrzegania sklepéw
przez klientow.

Otoczenie handlowe i wyniki
W IV kwartale roku obrotowego nastgpit powrdt do handlu we wszystkich sklepach, coraz mniej bowiem dawaty o
sobie znad zaktdcenia powodowane pandemig COVID odnotowane w Il kwartale.

IV kwartat Caty rok
PEPCO (produkty Poundland / Dealz Grupa Pepco PEPCO (produkty Poundland / Dealz Grupa Pepco
w zréznicowanych (produkty szybko ogoétem w zréznicowanych (produkty szybko ogotem
cenach, z wiodgcym zbywalne cenach, z wiodacym zbywalne
udziatem odziezy) o ujednoliconych udziatem odziezy) o ujednoliconych
poziomach poziomach
cenowych) cenowych)
Przychody ogétem? / min EUR 587 497 1084 2 166 1956 4122
Sklepy ogétem 2464 1040 3504 2 464 1040 3504
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Komentujgc wyniki Andy Bond, Dyrektor Generalny (CEO) Pepco Group powiedziat:

,Po raz kolejny osiggnelismy dobry wynik handlowy i poczyniliSmy postepy w realizacji naszych plandw strategicznych.
Pomimo wyzwan operacyjnych zwigzanych z zaktéceniami wywotanymi przez COVID, kontynuowalismy otwieranie
nowych sklepdw wszystkich naszych marek, uruchamiajgc w ostatnim kwartale 141 placowki. tgcznie w biezgcym roku
powstato 483 nowych sklepdw netto, co stanowi rekordowa liczbe nowo otwieranych placowek w ciggu roku.
Wliczamy w to pierwsze sklepy PEPCO w Austrii, Serbii i Hiszpanii. Wstepne wyniki sklepéw PEPCO w Europie
Zachodniej — we Wtoszech, Austrii i Hiszpanii wygladajg bardzo zachecajgco. JesteSmy rowniez zadowoleni z efektow
naszego programu modernizacji sklepdw, ktéry przyczynit sie do wzrostu wynikow LFL, a sklepy bardziej podobajg sie
klientom.

W miare odbudowywania sie popytu konsumentdow i aktywnosci gospodarczej po spadku spowodowanym pandemig
COVID, rosta presja na globalne tancuchy dostaw, a ograniczona dostepnos¢ surowcéw powodowata inflacje,
potegowang dodatkowo przez ograniczong dostepnosé kontenerdw, co znacznie zwiekszyto koszty transportu. Dzieki
potaczeniu dziatan podejmowanych w ramach naszego modelu operacyjnego i bezposredniego zaopatrzenia na
Dalekim Wschodzie, poprzez PGS, ktdra ma swietne relacje bezposrednie z dostawcami i fabrykami, szybko podjelismy
dziatania w celu ztagodzenia tych skutkdw.

Aby dalej realizowac nasze plany rozwoju, biorgc pod uwage site finansowg Grupy oraz wrazliwo$¢ cenowgq naszych
klientow, zamierzamy tak ksztattowaé naszg oferte by utrzymaé naszg przewage cenowa. OpracowaliSmy plany
redukcji kosztéw operacyjnych poprzez wykorzystanie zwiekszonej skali naszej dziatalnosci, aby nadal utrzymywac
wzrost zyskownosci.

Chociaz otoczenie, w ktorym dziatamy pozostanie przez jakis$ czas wymagajace, jestesmy przekonani co do znacznych
mozliwosci wzrostu jakie przed nami stojg i skutecznosci naszych plandéw, a takze tego, ze bedziemy w stanie spetniac
przyszte oczekiwania rynku.”

Wyniki Grupy

Wozrost LFL PEPCO za caty rok wynidst +9,8%, z uwzglednieniem wptywu zamknie¢ sklepdw w zwigzku z pandemig
COVID. Wynika to z sity oferty Grupy, w tym programow modernizacji sklepdw i asortymentu, a takze wyzszego popytu
ze strony klientéw. Wskaznik LFL Grupy Poundland za caty rok, wynoszgcy +3,1%, wyraznie wskazuje na wzmocnienie
oferty dla klientédw, a w szczegdlnosci na dobre wyniki w rozszerzonych ostatnio kategoriach tj. odziezy i artykutéw
gospodarstwa domowego oraz wprowadzenia nowej oferty artykutdw chtodzonych i mrozonych w 35 sklepach w ciggu
kwartatu (127 od poczatku roku). Rownolegle do programu modernizacji kontynuowana jest transformacja oferty,
dzieki ktérej udziat produktéw w zréznicowanych cenach w sprzedazy wynosi 36,2% (ub. rok 25,9%).

Dostrzegajgc znaczne mozliwosci rozwoju dziatalnosci wszedzie tam, gdzie dziata spdtka, PEPCO powiekszyto swdj
portfel 0 364 sklepy w catym roku (+17,3% r./r.), w tym o pierwsze sklepy w Austrii, Serbii i Hiszpanii. Ponadto, PEPCO
kontynuowato rozbudowe lub zmiane lokalizacji sklepéw. Dotyczyto to 60 placowek w ciggu ostatniego roku. Podjeto
takze pierwsze kroki w kierunku aktualizacji brandingu sklepdw, uwzgledniajagc nowg stylistyke, ktérg bedzie
postugiwac sie PEPCO w kolejnej fazie rozwoju. Program modernizacji sklepéw jest kontynuowany zaréwno w sieci
PEPCO jak i Poundland, gdzie w ciggu roku zostanie zmodernizowanych niemal 1 000 sklepéw, co zapewni trwaty
wzrost w ujeciu LFL. W slad za stale poprawiajgcymi sie wynikami, kontynuowalismy wprowadzanie formatu Dealz w
Polsce i Hiszpanii, otwierajgc 65 sklepdw w ciggu roku i 14 w ciggu kwartatu, przy czym w Polsce dziata obecnie ponad
100 sklepdéw tej marki.

Podjelismy réwniez decyzje o powotaniu Trevora Mastersa na stanowisko Dyrektora Operacyjnego (COO) Grupy, co
ogtosilismy 8 pazdziernika. JesteSmy przekonani, ze ta nominacja jeszcze bardziej przyspieszy realizacje naszego
programu rozwoju i zwiekszy efektywnosé.

Srodki pieniezne i zadtuzenie netto

Grupa generowata znaczne $rodki pieniezne, ktére po uwzglednieniu naktadow inwestycyjnych® wyniosty ok. 190 min
EUR. Srodki pieniezne na zamknieciu okresu wyniosty 513 mln EUR (FY20: 400 min EUR), a zadtuzenie netto 102 min
EUR (FY20: 328 mIn EUR) (wedtug MSSF16 zadtuzenie netto wyniosto 1 200 min EUR (w ub. roku 1 239 min EUR).
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Wartosci te odzwierciedlajg staty wzrost w dziatalnosci podstawowej i sg efektem dziatan podjetych w 2020 r. dot.
kluczowych dostawcow. Sg takze efektem znaczgcych programow zwiekszania efektywnosci, ktére zmniejszajg
wymagany poziom zapasOw i poprawiajg zarzgdzanie kapitatem obrotowym Grupy.

Poziom zyskow

Oczekuje sie, ze EBITDA za caty rok bedzie ksztattowac sie w przedziale od 640 min EUR do 655 mIn EUR, czyli w gérnym
zakresie oczekiwan analitykéw i bedzie stanowic¢ ok. 45% wzrost (liczac srodek przedziatu) wobec ubiegtego roku
dotknietego przez pandemie COVID.

Oswiadczenie o zgodnosci z prawdg3 i rzetelnosci informacji

Osobami odpowiedzialnymi za sporzgdzenie niniejszej informacji sg Dyrektorzy Wykonawczy, ktérzy oswiadczajg, ze
zgodnie z ich najlepszg wiedzg, informacje dotyczace Pepco Group N.V. zawarte w niniejszym dokumencie sg zgodne
z prawda na dzien jego publikacji oraz ze rzetelnie odzwierciedlajg sytuacje finansowg i dziatalno$¢ Grupy.

Noty objasniajace:

1. Dane finansowe Grupy zostaty sporzgdzone na podstawie niezbadanych przez biegtego rewidenta danych za
okres dwunastu miesiecy (caty rok) i trzech miesiecy (IV kwartat) zakonczony 30 wrzesnia 2021 r. W tym
kontekscie segment PEPCO oferujgcy produkty w zréznicowanych cenach i z wiodgcym udziatem odziezy
wykazywat wyniki w oparciu o miesigce kalendarzowe w ramach okresu 3 miesiecy zakoriczonego 30 wrzesnia
2021 r., natomiast segment Poundland Dealz — produktéw szybko zbywalnych o ujednoliconych poziomach
cenowych wykazywat wyniki gtéwnie w oparciu o tygodnie handlowe i 13-tygodniowy okres zakonczony 26
wrzesnia 2021 r.

2.  Przychody nie zostaty zbadane przez biegtego rewidenta, przy czym przychody w walutach obcych zostaty
przeliczone po srednim kursie z miesigca, w ktérym zostaty wygenerowane.

3.  Wozrost przychoddw jest raportowany w oparciu o zatozenie statego kursu walutowego.

4. Wozrost przychoddw LFL jest definiowany jako wzrost przychoddow w ujeciu rok do roku dla sklepéw otwartych
dtuzej niz od roku i jest wykazywany w oparciu o zatozenie statego kursu walutowego. Wzrost sprzedazy w
sklepach w ujeciu like-for-like na poziomie 8,6% obejmuje sklepy otwarte w tygodniach zaréwno w roku
obrotowym FY21 jak i FY20.

5. Zadtuzenie netto i jego redukcja w ujeciu rok do roku jest alternatywnym miernikiem wynikéw. Nie byto
badane przez rewidenta i jest podawane w oparciu o MSR17 (przed MSSF16), chyba ze wskazano inacze;j.

6. EBITDA bazowa jest niebadane przez rewidenta, podawana zgodnie z MSSF16 i nie uwzglednia wptywu
interpretacji IFRIC IAS38 dot. ksiegowania kosztow wdrozenia SAAS.



